אוניברסיטת בר - אילן
    הפקולטה למשפטים


                          

דיני חוזים
         שנה"ל תשס"ה
02-01-102-99

עבודה מס' 1
1.          יש להגיש את העבודה מודפסת. גודל פונט מינימאלי: 13. רווח של שורה וחצי  

                    בין  שורה לשורה. 

2.          אורך העבודה כולה לא יעלה על 3 עמודים, כולל הערות השוליים. 

3.          חובה לבסס את העבודה על אסמכתאות משפטיות רלבנטיות (חקיקה, פסיקה,   

                  מאמרים, ספרות). האסמכתאות יובאו בהערות שוליים (בתחתית העמוד 

                  הרלבנטי). האזכור יהיה בהתאם לכללי הציטוט האחיד! העדר אסמכתאות או 
                  ציטוט שלא על פי כללי הציטוט יגרעו מהציון.

4. העבודה מבוססת על החומר בנושאים הבאים:

-  טעות (סעיף 14 לחוק החוזים כללי).

-  הטעיה (סעיף 15 לחוק החוזים כללי).

-  תום לב במשא ומתן (סעיף 12 לחוק החוזים כללי)

5.      אפשר (ורצוי) להשתמש גם בספרות עזר הנזכרת בסילבוס, בפרקים העוסקים   

                  בנושאים הללו.

6. יש להגיש את העבודה עד ליום ראשון  5/12/04 שעה 11:00 לתיבת הקורס בהתאם לחלוקה הבאה:
קבוצה 01 – תיבה מס' 39.
קבוצה 02 – תיבה מס' 40.

7.          אופן ההגשה: נא לרשום את השם וכן את תעודת הזהות בע"מ הראשון מימין למעלה. יש להגיש 3 עמודים בלבד, מהודקים בפינה הימנית למעלה. נא לא להגיש בקלסרים או ניילונים ! עבודה שלא תוגש בהתאם להוראות, תוחזר לבעליה.

שאלה:
דני הוא חקלאי העוסק בגידול דובדבנים. לפני חודשים אחדים נודע לדני על אפשרות לייצא את הפרי לספרד במחירים גבוהים. על מנת להיערך לקראת ייצוא הפרי, פנה דני לחב' "קירור לכל", העוסקת בשיווק של מקררים תעשייתיים. דני התעניין באפשרות לרכוש מכולת- קירור, שתכולתה 50 קוב.
יהודה, מנהל המכירות, הראה לדני פרוספקטים שונים ושאל אותו לגבי השימוש של המכולה. דני הסביר כי הוא מעוניין לייצא לחו"ל והמשמעות היא שהוא יצטרך לקטוף את הפרי ולאחסן אותו בחצר ביתו למשך כמה ימים.
"אל תדאג", אמר לו מנהל המכירות, "יש לי ניסיון רב עם מכולות קירור לשימוש פרטי. אני ממליץ לך על מכולת קירור מסוג GX- 5 . היא צורכת מעט חשמל והיא קטנה יחסית כך שהיא מושלמת למיקום בחצר פרטית".
דני שאל אם יוכל לבחון במו עיניו את המכולה לפני שירכוש אותה. מנהל המכירות השיב: "אין צורך לראות, באמת. מה שאתה רואה בפרוספקט, זה מה שאתה מקבל. למען השקט הנפשי שלך אתן לך, אם תרצה, טלפון של חקלאים ממושב חרוצים, שרכשו מכולה דומה. תוכל להתקשר אליהם ולראות עד כמה הם מרוצים".
דני השתכנע מדברי מנהל המכירות. הוא חתם על טופס ההזמנה ושילם את תמורת המכולה במזומן. דני שכח לבקש את הטלפון של החקלאים ממושב חרוצים ומנהל המכירות לא הזכיר את הנושא שוב. 
כעבור שבועיים הגיעה מכולת הקירור לביתו של דני. לאחר שהופעלה המכולה התברר כי היא משמיעה רעש מחריש אוזניים. כבר בלילה הראשון לאחר שהגיעה המכולה נאלץ דני לנתקה מהחשמל לאחר שהמכולה הפריעה את שנתם של השכנים. דני ההמום פונה אליכם בשאלה האם יוכל לבטל את העסקה, להחזיר את המכולה ולקבל את כספו בחזרה. מה תייעצו לו?
2. כעת הניחו כי ממש לפני החתימה על חוזה ההזמנה, מבקש דני לברר איזו הפחתה יוכל לקבל ממחיר המכולה במידה והוא יוביל את המכולה לביתו בעצמו (בבעלותו של דני משאית מנוף, שיכולה להוביל מכולה כזו). מנהל המכירות מבטיח לדני שיברר זאת ויחזור אליו. בינתיים חוזר דני לביתו וממתין לתשובה. לאחר שמנהל המכירות לא מתקשר לדני במשך כל יום המחרת, פונה דני ביוזמתו לחברה. מנהל המכירות מתנצל בפניו ומודיע לו כי לחברה הייתה רק מכולה אחת כזו ומכיוון שהעסקה עם דני לא נסגרה, ראתה עצמה החברה חופשית למכור את המכולה למועצת הפירות והירקות, שנזקקה למכולה באופן דחוף (המכירה הייתה במחיר גבוה מזה שהוצע לדני). 
     דני פונה אליכם ומתעניין לדעת האם יוכל לתבוע מהחברה את הנזקים הבאים (כולם או חלקם): 
     1.  ההוצאות שהיו לו במהלך המשא ומתן עם החברה (נסיעות ואבדן ימי עבודה).
     2.  ההפרש בין המחיר שהיה מקבל על הדובדבנים לו הספיק למכור אותם לחו"ל לבין המחיר שקיבל בפועל על מכירתם לשוק המקומי (דני דחה את הקטיף עד להגעת המכולה החלופית ולכן הפרי הבשיל יתר על המידה ולא ניתן היה לייצאו לחו"ל).
     3.  ההפרש בין מחיר המכולה שהתכוון לרכוש מהחברה לבין מחירה (הגבוה יותר) של מכולה דומה, שרכש לבסוף אצל חברה מתחרה.
    4.  ההפרש בין המחיר שבו הובטחה לו המכולה לבין המחיר (הגבוה יותר) שבו נמכרה לבסוף 
         המכולה למועצת הפירות.                                                                                                         

                                                                                      ב ה צ ל ח ה !!!
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