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התחלנו לדבר על הכנסות זקופות מנכסים.

יש 2 סעיפים בפקודה הקשורים להכנסה זקופה:

ס' 2(8):  
8) חקלאות 

השתכרות או ריווח שמקורם בחקלאות, בעבודת אדמה, בייעור או בגידולי קרקע, לרבות שוויה של תוצרת המתקבלת בשל השימוש בהון, בנכס, בזרעים או בחיות-בית לצרכי מקורות ההכנסה האמורים בפסקה זו, ולרבות חלק ברווחים המתקבלים מן השימוש כאמור
וכן ס' 85:

85. הערכת מלאי עסקי במקרים מסוימים
(א) בחישוב ההשתכרויות או הרווחים מעסק לעניין פקודה זו, יראו מלאי עסקי שהיה שייך לאותו עסק במקרים האמורים להלן כנמכר בסכום השווי.

(2) מלאי עסקי שהוצא או שהועבר מהעסק שלא בתמורה או שלא בתמורה מלאה, וכן מלאי עסקי בעסק שהפכוהו לנכס קבוע באותו עסק. 

"מלאי עסקי" - כל נכס מיטלטלין או מקרקעין הנמכר במהלכו הרגיל של העסק, או שהיה נמכר כך כאילו הבשיל או הגיע לגמר ייצורו, הכנתו או בנייתו, וכל חומר המשמש בייצורו, בהכנתו או בבנייתו של אותו נכס.

מדובר בעסקים עם עצמי, כמו האבא שנותן לבת שלו שמלה שהוא מוכר בד"כ בשווי 400 ₪.

לגבי האבא:
ההכנסה היא 400 ₪ כי הוא כאילו מכר את השמלה תמורת שווי שוק – לפי ס' 85(א)(2) לפקודה.

ההוצאה היא עלות המכר. נניח שהוא קנה את השמלה ב-50 ₪. זו ההוצאה שלו.

ההכנסה החייבת היא, אם כן, 350 ₪.

לגבי הבת:
מדובר במתנה. כשבת מקבלת 400 ₪ מאבא שלה זו מתנה.
מה ההבדל בין הענקת מלאי עסקי במתנה להענקת שירות אישי במתנה במסגרת משלח היד – כמו עו"ד ?
לגבי האפשרות השנייה אין סעיף מפורט, ומה שמכריע זה האופי המסחרי של מתן השירותים. האם האופי המסחרי נותן את הטון במתן השירות, או שמערכת היחסים היא שנותנת את הטון.

כרגע רשויות המס לא טוענות שיש למסות הכנסה כזו.
פרופ' אדרעי שתומך בהכנסה זקופה מגביל את ההכנסה החייבת רק להכנסה זקופה מנכסים משמעותיים, ולא לחדור לתוך דירת המגורים.

מי מרוויח ומי מפסיד מכך שלא ממסים הכנסה זקופה ?

גם הקנאים הגדולים של בסיס המס הכולל לא מציעים לשלוח שמאים שיעריכו את השירותים האישיים שכ"א מעניק לעצמו. ראינו את הנימוקים לכך בשיעור שעבר.
כשאנו מדברים על הכנסה זקופה מנכסים, ההכנסה לא מתחלקת בצורה שוויונית, כי לבעלי הנכסים תהא הכנסה זקופה גדולה יותר. זה לא אומר שצריך למסות אותם, אך צריך לזכור זאת כשאנו מדברים על המיסוי בהקשר של צדק חלוקתי, ולהביא זאת לידי ביטוי במקומות אחרים.

הרחבת בסיס המס כוללת ביטול פטורים, מיסוי קצבאות ועוד. אך במיסוי הכנסה זקופה מנכסים לא נוגעים, כי יש קושי אדמיניסטרטיבי עצום.

כלומר בעלי הנכסים הם אלו שמרוויחים, ומחוסרי הנכסים הם המפסידים, כי הממשלה מגייסת את הכסף לא מנכסים אלא מקצבאות, פטורים ונקודות זכות שהם היו נהנים מהם.
עיתוי ההכרה בהכנסה

זו אחת הנקודות הקריטיות להבנת הסיטואציה הכלכלית בין הנישומים לפקידי השומה. 
חשוב לדעת מתי נוצרה ההכנסה. למשל נישום שהיו לו הפסדים ב-2001 ולא צופה הפסדים ב-2002, הוא ירצה שכל הכנסותיו ייראו כנוצרו ב-2001.

או למשל לייחס הכנסות לשנת מס שיש התיישנות לגביה.

או נישום שנקבעו לו 100% נכות לתקופה מסוימת ירצה לייחס את ההכנסות לאותה תקופה.

או ההבדל בין ייחוס הכנסה ל-31.12 לבין יחוסה ל-1.1. יש לכך חשיבות כשיש אינפלציה.
לנישום חשוב להקטין את ההכנסה החייבת בדרך של דחיית ההכנסה והקדמת ההוצאות.

יש עניין בסיס שיגרום לנישומים לרצות לדחות את מועד ההכרה בהכנסה, וזה הרעיון של מס נדחה ומס נכסף.
למה הכוונה ?

נניח שהייתה לי הכנסה של 100 ₪ ויש לי אפשרות להכיר בה עכשיו או עוד שנה.

נניח ששיעור המס שלי הוא 40%, ושיעור התשואה במשק הוא 10% לפני מס.

אם אני אשלם מס עכשיו אני אשלם 40 ₪, ויישארו לי 60 ₪, אני אשקיע בתנאיי השוק, אחרי שנה יהיו לי 66 ₪, אני אשלם מס על הרווח של 6 ₪ שזה 2.4 ₪, בסה"כ אחרי שנה יהיו לי 63.6 ₪.
אם אני אדחה את ההכרה בהכנסה בשנה, אני אשקיע השנה את ה-100 ₪, ובסוף השנה יהיו לי 110 ₪, שעל כולם אני אשלם מס, כי כולם הכנסה, כלומר אני אשלם 44 ₪ מס, ויישארו לי 66 ₪.  זה יותר !!!
איך נולד היתרון הזה ?
אפשר להציג זאת כך שמס נדחה הוא מס נכסף כי אני משלם למס הכנסה את חלקו ברווחים, אך אני לא משלם לו את חלקי ברווחים. נסביר:

על 100 ₪ שיש לי בתחילת השנה נסתכל כ-2 סכומים שונים:

1. 60 ₪ שלי.

2. 40 ₪  של מס הכנסה שאני מחזיק בנאמנות ומשקיע אותם במהלך השנה.
אם אני דוחה את ההכנסה, נתתי לו מס על חלקו ברווחים, אך לא שילמתי לו את חלקי ברווחים. כלומר, שילמתי לו את מה ששייך לו – 40 ₪, ושילמתי לו את חלקו שהוא 4 ₪ ברווחים מההשקעה שלי. אך על 6 ₪  שאני הרווחתי – לא שילמתי לו מס. לא שילמתי לו 2.4 ₪ על ההכנסה של ה-6 ₪ שלי.
זה כמו להסתכל על הסיטואציה הזו שכאילו מס הכנסה פטר אותי ממס על הרווחים.

אני פטור ממס על התשואה של החלק שלי.
דחיית מס שקולה לפטור ממס על התשואה.
אם אני לא דוחה את תשלום המס, אני משלם מס על ההכנסה שלי – נותן למס הכנסה את החלק שלו (40 ₪), אח"כ משקיע אותה, ורק אותה, ומשלם שוב מס על כל מה שהרווחתי (6 ₪).

השיקולים להצדקת מהלך כזה דומים לשיקולים לאי מיסוי הכנסה זקופה.
דרישת המימוש

נניח שקניתי נכס ב-5000 ₪. בתחילת השנה השנייה ערכו היה 10,000 ₪, ובתחילת השנה ה-3 15,000 ₪. יש לי כל שנה גידול בעושר לפי הגדרת הייג-סימונס של 5,000 ₪.
לפי שיטת בסיס מס כולל של הייג-סימונס הייתי כל שנה צריך לשלם מס על 5,000 ₪.

לפי ההגדרה המשפטית של הייג-סימונס – דרישת המימוש, אני לא אמסה אותו כל שנה, אלא כשהוא ימכור את הנכס בשנה השלישית אני אמסה אותו על ההפרש, היינו על כל ה-10,000 ₪. זהו המימוש.
מחיר מקורי = 5000 ₪.  תמורה = 15,000 ₪.  רווח = 10,000 ₪.

הרווח זה ההכנסה החייבת.
מימוש יכול להיות גם בדרך של עסקת חליפין – פס"ד מנחם.
במקרה שערכו של הנכס עולה, דרישת המימוש מהווה יתרון משמעותי למי שמחזיק את הנכס, כי היא דוחה את תשלום המס – שזה יתרון (מס נכסף) לנישומים בעלי הנכסים שערכם עולה.
יתרון נוסף שיש להם הוא העובדה שאין בארץ מס עיזבון, וההורשה אינה מהווה אירוע מס. כלומר אם בעל הנכס יכול להחזיק בנכס עד שהוא מת, והנכס עובר בירושה ליורשיו – רווח ההון על הנכס לא ימוסה אצל היורשים. רק כשהם ימכרו את הנכס הם ישלמו מס על כל התקופה. (אלא אם זה נכס שנשאר ברשותם) גם זו דחיית המס מבחינתם. זה גם יכול להוות מקור טוב לשעבוד תמורת הלוואה – ככל שהנכס המשועבד שווה יותר, ניתן לקבל בגינו הלוואה יותר גדולה. גם יתרון.
ראינו 3 יתרונות לבעלי נכסים:

1. אי מיסוי הכנסה זקופה.

2. דרישת המימוש שדוחים את מועד המיסוי.

3. אי מיסוי במעבר הנכס לעיזבון.

למה דורשים מימוש בפסיקה ?
· פס"ד כהן – השבחת נכס אולי נותנת לבעל הנכס הרגשה של התעשרות, אך היא לא חייבת במס. אין וודאות. רק בעת המימוש יש וודאות לגבי ההכנסה החייבת במס. הרגשה  קשה להעריך.

· קשה להעריך את שווי הנכס בהיעדר מכירה. כשיש קונה ומוכר מרצון – קל להעריך את שווי הנכס. אחרת צריך מערכות שמאיות, שמטילות עלות אדמיניסטרטיבית גבוהה.
· הנישום עלול להיקלע למצב שע"מ לשלם את המס הוא יצטרך למכור את הנכס, כי אין לו מהיכן לשלם מס מלבד הנכס עצמו.
יש גם אפקט שלילי לדרישת המימוש, כי זה מעודד אנשים לא למכור את הנכס שלהם כדי לא לשלם מס.

ההבחנה הצודקת היא האם מדובר בנכס שמשתמשים בו, ואין למשתמש משמעות אם ערכו עולה, עי הוא לא מתכוון למכור אותו. 

השיטה המסחרית מתייחסת למועד בו הפקתי את ההכנסה או הוצאתי את ההוצאה.

כלומר גם אני משלמים לי בתשלומים – רואים כאילו הרווחתי את מלוא הסכום בעת המכירה. במועד שנוצרה ההתחייבות.
לאותם נישומים המטופלים בדרך של הגישה המסחרית, מוצאים הרבה בפסיקה שהיא מכירה בהכנסות שלהם מריבית, הכנסה, הפרשי מטבע גם כשהם לא נתקבלו בפועל. רואים אותם כמי שמימשו.
הפסיקה תהא מוכנה לחייב אותם ממס גם בטרם מימשו את הכנסה, כשביהמ"ש סובר שיש וודאות שהנישום יקבל את ההכנסה.
בפס"ד דפוס מרכז ביהמ"ש אומר שברור ששיעורי המט"ח תמיד עולים (אז). היום זה לא נכון. אז זה היה נכון, ולכן הוא יכול היה להכיר בהכנסה גם בטרם הנישום מכיר בו.

