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תרגיל מס' 3- ניכוי הוצאות

שימו לב – יש להגיש רק את התשובות לשאלות 1-6. את התשובות לשאלות 7-9 אין צורך להגיש  אלא לקרוא ולחשוב על פתרונן. הן תידונה בכיתה במסגרת שיעור התרגול. 

ישראל וקובי הם שני יוצאי יחידת המודיעין בצה"ל, שהמציאו פטנט המשפר בצורה משמעותית את מהירות הגלישה באינטרנט באמצעות טלפון סלולרי. השניים הקימו מיד את חברת הסטארט אפ "קובישראל בע"מ" (להלן גם: "החברה"). לאחר הקמתה היו לחברה ההוצאות הבאות: 

1.  ישראל, שנועד להיות האחראי על הצד השיווקי בחברה, נרשם (במימון החברה) ללימודי תואר שני במינהל עסקים באוניברסיטת בר אילן, בעלות 40,000 ₪. 

2.  ישראל טס מספר רב של פעמים  לחו"ל (בעלות כוללת של 100,000 ₪), במטרה לשכנע קרנות הון סיכון להשקיע בחברה, וכן על מנת להיפגש עם לקוחות פוטנציאליים, לאתר עובדים לחברה, ולגייס משקיעים לקרן. פעולותיו של ישראל נשאו פרי, והוא הצליח לאתר עובדים, ליצור קשרים עם לקוחות העשויים להתעניין במוצר של החברה, וכן לשכנע קרן הון סיכון (להלן: "הקרן"), לממן את החברה בסכום של 10 מיליון דולר.    
על פי ההסכם עם הקרן, במידה וחברה אחרת תצליח לפתח יישום אשר יפגע משמעותית ברווחיות חברת "קובישראל", החברה מתחייבת להחזיר לקרן ההון סיכון סך של 6 מיליון דולר. בחלק מן המימון שקיבלה מן הקרן, רכשה החברה משרדים ברמת החייל ברמת גן (תמורת 2 מיליון ₪). כמו כן שכרה החברה מספר כלי רכב, אשר הועמדו לשימושם של קובי, ישראל, ועובדים נוספים בחברה (עלות השכירות: 200,000 ₪ לשנה). 
בסימן טוב ומזל טוב הצליחה החברה לפתח את היישום המשפר את מהירות הגלישה. לאחר פיתוח היישום, היו לחברה ההוצאות הבאות:

3. סכום של 100,000 ₪ - קובי, ₪, שהיה אחראי על התחום המקצועי בחברה, טס פעמים רבות לארצות הברית, לכנסים מקצועיים המאפשרים עמידה על ההתפתחויות האחרונות בתחום הגלישה הסלולרית. 
4. סכום של 600,000 ₪ - שולם על ידי החברה ל"מרגלים תעשייתיים" במטרה לנסות לגלות האם מתפתחת תחרות מכיוון חברות אחרות, על מנת שהחברה תוכל לנקוט במהלכים המתאימים. 
5. סכום של 200,000 ₪ - שולם על ידי החברה ללאנשי יחסי ציבור המתמחים בתחום ההי-טק, שמושבם בארצות הברית, על מנת שאלו יעשו שימוש בכישוריהם "לדחוף" את המוצר בשוק בארצות הברית, בו ראתה החברה את השוק העיקרי למוצר. 
לאחר מספר שנים, ביקשו קובי וישראל למכור את החברה. לאור האמור, הוציאה החברה את ההוצאות הבאות: 

6. החל מיום 1.1.2008 ניהלה החברה מו"מ עם רוכש, ואף שכרה את שירותיו של משרד רואי חשבון ידוע (תמורת 200,000 ₪), על מנת שיקים מבנה חברות המאפשר להפחית את המס במקרה של מכירת החברה לרוכש. 
7.  בשנת 2008 החליטה החברה להיטיב עם עובדיה ולהעניק להם הטבה מעבר לשכרם הרגיל. לפיכך, קנתה החברה 10,000 מניות של חברת "HQ" בע"מ, המתמחה בתחום ההיי-טק, תמורת 50$ למניה, וחילקה אותן לעובדיה (50 עובדים), כאשר כל עובד נדרש לשלם לחברה 20$ למניה עבור המניות שחילקה. שווי המניות לא השתנה ממועד רכישתן ועד מועד חלוקתן לעובדים, ונותר, לאורך כל הזמן, בגובה 50$.

8. ביום 1.1.2009 החברה נמכרה. כחלק מתנאי המכירה, החברה נטלה הלוואה בגובה 2 מיליון דולר מן הבנק (בריבית של 5% לשנה), לצורך חלוקת דיבידנד לרוכש.

9. באופן מצער, רשות המסים מצאה פגמים במבנה החברות שהקים משרד רואי החשבון, העשויים לעלות עד כדי עבירות פליליות, ניהלה חקירה בעניין, והעבירה את חומר הראיות לפרקליטות. קובי וישראל, אשר חששו כי החלטה על הגשת כתב אישום בעניינם עשויה לפגוע אנושות במוניטין ופעילות החברה, שכרו את שירותיו של משרד עוה"ד "רוטוויין ושות'", על מנת שישכנע את הפרקליטות להמנע מהגשת כתב אישום. בשלב זה, שילמה החברה לעורך הדין סך של 100,000 ₪. הפרקליטות לא השתכנעה, והגישה כתב אישום. עו"ד רוטוויין ייצג את הנאשמים, במימון החברה בסך 900,000 ₪.  קובי זוכה, אולם ישראל הורשע. 

האם תוכרנה ההוצאות המפורטות בניכוי (יובהר, כי לגבי ההלוואה מן הבנק שנלקחה ביום 1.1.2009, החברה מבקשת לנכות את הוצאות הריבית ששילמה בגין ההלוואה, בשנת 2009). 

חומר קריאה:

סעיפים 4.1-4.2 לרשימה הביבליוגרפית. 
