אוניברסיטת בר-אילן





ד"ר אריה רייך 

הפקולטה למשפטים





דיני הגבלים עסקיים

תרגיל מס' 1: מיזמים משותפים

(הערה: העובדות המובאות כאן הן לצורך התרגיל בלבד, ואינן תואמות את המציאות)

שמעון לוי, עבודות בניה בע"מ, וראובן דירות בע"מ, הן שתי חברות קבלניות בגודל דומה הפועלות בתחום בניית דירות מגורים בכל רחבי הארץ. שתיהן מחזיקות בין 5%-9% כל אחת מנתח השוק של בניית הדירות. מחזור המכירות השנתי של חב' שמעון לוי מגיע לכ-200 מיליון דולר בשנה, ואילו של חב' ראובן לכ-220 מיליון דולר. שתי החברות מעונינות לשתף פעולה בהקמת מיזם משותף (Joint venture) בתחום ייצור רכיבי בנייה טרומיים מבֶטון. עד היום תחום זה, שהמחזור שלו מוערך בכ100- מיליון שקל לשנה, נשלט בישראל על-ידי שתי חברות: חב' אשטרום המחזיקה כ-65% מנתח השוק וחב' טרום-צמנט, שלה 30% מנתח השוק. יתר השוק נמצא בידי מספר יבואנים. 

החברות צופות כי בכוחות משותפים הן יוכלו לחדור לשוק רכיבי הבניה הטרומיים ולהגיע לנתח שוק של בין 20%-25%. לצורך קידום המיזם, הן מעונינות להקים חברה חדשה שמניותיה יתחלקו 50%-50% (להלן "החברה המשותפת"). שתי המייסדות ישקיעו כל אחת ארבעה מיליון שקל בחברה המשותפת, לצורך הקמת המפעל. חב' שמעון לוי דורשת כי שתי המייסדות תתחייבנה לרכוש מהחברה המשותפת כמות שנתית מינימלית של תוצרתה, לאמור בהיקף של 2 מיליון שקל, וזאת למשך כל תקופת ההסכם שתהיה ל12- שנה. (הרכיבים שירכשו יוכלו כמובן להשתמש בהם בבניינים שהם בונים). כמו כן, היא דורשת שהן תתחייבנה שלא לרכוש רכיבי בנייה טרומיים מבטון משום יצרן אחר, וכן לקבל על עצמן שלא להתחרות בחברה המשותפת למשך כל תקופת ההסכם או כל עוד הן בעלי מניות בחברה המשותפת (לפי המאוחר), ולתקופה של שנתיים לאחר מכן. חב' ראובן דירות, איננה ששה לקבל על עצמה התחייבויות כאלה. היקף השימוש שלה ברכיבים טרומיים גדול יותר מזה של חב' שמעון לוי, והיא חוששת שמא המחירים של החברה המשותפת יהיו גבוהים מאלו של המתחרים. היא דורשת שייאמר במפורש בהסכם שהרכיבים שייוצרו על-ידי החברה המשותפת יקבלו תו תקן של מכון התקנים הישראלי. היא גם דורשת שיהיה לה זכות להטיל ווטו על שיווק של רכיבי בנייה של החברה המשותפת למספר קבלנים, שהיא אינה מעונינת שיוכלו לקבל את הרכיבים הללו. 

יצוין כי בתחום בניית הדירות למגורים פועלים בארץ מאות קבלנים. ביניהם יש מספר קבלנים גדולים (כשלושה-ארבעה) שנתח השוק שלהם עובר את ה-10%. 


הנך משמש כיועץ המשפטי של אחת משתי החברות הללו, ומוטל עליך לנסח את הסכם המיזם המשותף הנ"ל. בין היתר עליך להקפיד שמרשתך לא תסתבך בהפרת דיני ההגבלים העסקיים, אשר עלולה לגרור הליכים פליליים כנגד מרשתך, או תביעות נזיקין. עליך לנסח חוזה מוסכם שיגן על הזכויות והאינטרסים של מרשתך באופן המירבי, תוך כיבוד החוק. את החוזה (בציון שם החברה שבחרת לייצג) עליך להגיש למרצה בליווי הסבר בכתב מדוע קבעת בו מה שקבעת, תוך הפנייה לאסמכתאות ומספרי הסעיפים הרלוונטיים. עליך להיות מוכן, כמו כן, להציג את החוזה ולהסביר אותו בפני הכיתה במהלך השיעורים הראשונים של סמסטר ב'. 
הנחיות:

1.
את העבודה יש להגיש כשהיא מודפסת, על חמישה עמודים לכל היותר, ברווח של שורה וחצי, גודל אות 12 לפחות [על-פי פונט David בלבד] ועם שוליים של 2.5 ס"מ מכל צדי העמוד.   

2.
תאריך הגשה: א' באדר תשס"ד (23.2.04).

3.
חל איסור חמור על שיתוף פעולה בין סטודנטים ביחס לכתיבת העבודות. תרגילים זהים, או דומים יתר על המידה בתוכנם, ייפסלו מחשש להעתקה. 
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