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תרגיל מס' 3: הסכמי רכישה בלעדית

חב' פולגת היא בעלת הרישיון הבלעדי לייצור ושיווק של מכנסי ליוויס (Levi's) בישראל. החברה מעוניינת לארגן מחדש את מערך השיווק שלה בישראל, ולשם כך להחתים את כל המשווקים שלה (הקמעונאים) על הסכמים חדשים. היא מעוניינת שהחנויות שאיתן היא עובדת ימכרו רק ג'ינס מתוצרת ליוויס, ולא סוגים מתחרים אחרים. 

החברה נמצאת במשא ומתן עם חב' ג'ינסמן בע"מ המפעילה רשת של חנויות אופנה לצעירים בכל רחבי הארץ. בטיוטת החוזה שהעבירה חב' פולגת לחב' ג'ינסמן נאמר כי חב' ג'ינסמן תתחייב שלא למכור בחנויותיה מכנסי ג'ינס או מכנסיים מכל סוג שהוא מתוצרת אחרת מלבד ליוויס, ואף לא לייצר מכנסיים כאלה, במישרין או בעקיפין. כמו כן, חב' ג'ינסמן תתחייב לרכוש מחב' פולגת בסכום שנתי שלא יפחת מ-3 מיליון ש"ח בשנה. עפ"י ההסכם, חב' פולגת תהיה רשאית לשלוח לחב' ג'ינסמן מחירונים מומלצים ביחס למחירי המכירה לצרכנים של מוצריה. ג'ינסמן מחויבת לכלול את המותג של ליוייס בכל פרסומיה ובכל השלטים של חנויותיה, תוך ציון העובדה שהיא משווקת מורשית של ליוויס. הסכם השיווק, שייחתם לתקופה של 12 שנים, מתייחס רק למכנסי ג'ינס שאותם תספק חב' פולגת, ולא לסוג אחר של ביגוד, וממילא פולגת אינה מייצרת או משווקת מכנסיים אחרים. ואולם, בהסכם יש סעיף האוסר על חב' ג'ינסמן למכור מוצרים מכל סוג שהוא הנושאים את המותג LEE  (לרבות חולצות, למשל). מנכ"ל פולגת הסביר שחברה זו היא מתחרה ישירה של ליוויס ולא יתכן שמפיץ מורשה של ליוויס ימכור מוצרים שלה. יהיה בכך, לדבריו, כדי לערפל את האופי המיוחד של מוצרי ליוויס ואת היותה של החנות מפיצה מורשית של מוצרים אלה. 
חב' ג'ינסמן מצדה מעוניינת להבטיח לעצמה יתרון בשיווק, ולכן היא דורשת שיוכנס סעיף לחוזה שלפיו חב' פולגת תתחייב שהיא לא תמכור את מכנסי הג'ינס שלה למשווקים אחרים או חנויות אחרות הנמצאים ברדיוס של 2 ק"מ מהחנויות של ג'ינסמן במחיר שהוא נמוך מהמחיר שבו נמכרים המכנסיים לחב' ג'ינסמן + 10%.  (כך יובטח שיהיה לה תמיד יתרון במחיר של כ-10% על שאר המשווקים באזור).
לידיעתך: נתח השוק של מכנסי הג'ינס של ליוויס מכלל מכירות המכנסיים בישראל הוא כ-8%. נתח השוק של מכנסי הג'ינס של ליוויס מכלל מכירות הג'ינס בארץ עומד על כ-23%, ואולם ישנם אזורים מסוימים (כמו באזור תל-אביב ובאזור חיפה) ששם נתח השוק מגיע לכלל 32% ממכירות הג'ינס. 
הנך משמש כיועץ המשפטי של אחת משתי החברות הללו, ומוטל עליך לנסח את ההסכם הנ"ל. בין היתר עליך להקפיד שמרשתך לא תסתבך בהפרת דיני ההגבלים העסקיים, אשר עלולה לגרור הליכים פליליים כנגד מרשתך, או תביעות נזיקין. עליך לנסח חוזה מוסכם שיגן על הזכויות והאינטרסים של מרשתך באופן המירבי, תוך כיבוד החוק. את החוזה (בציון שם החברה שבחרת לייצג) עליך להגיש למרצה בליווי הסבר בכתב מדוע קבעת בו מה שקבעת, תוך הפנייה לאסמכתאות ומספרי הסעיפים הרלוונטיים. עליך להיות מוכן, כמו כן, להציג את החוזה ולהסביר אותו בפני הכיתה במהלך השיעורים הראשונים של סמסטר ב'. 
הנחיות:

1.
את העבודה יש להגיש כשהיא מודפסת, על חמישה עמודים לכל היותר, ברווח של שורה וחצי, גודל אות 12 לפחות [על-פי פונט David בלבד] ועם שוליים של 2.5 ס"מ מכל צדי העמוד.   

2.
תאריך הגשה: א' באדר תשס"ד (23.2.04).

3.
חל איסור חמור על שיתוף פעולה בין סטודנטים ביחס לכתיבת העבודות. תרגילים זהים, או דומים יתר על המידה בתוכנם, ייפסלו מחשש להעתקה. 

ביבליוגרפיה : 
1. חוק ההגבלים העסקיים, תשמ"ח-1988, ובמיוחד סעיף 15א.
2. כללי ההגבלים העסקיים (פטור סוג להסכמי רכישה בלעדית), התשס"א-2001 (ק"ת 6096, עמ' 668, תשס"א) - ניתן למצוא בתקדין. 
3. כללי ההגבלים העסקיים (הוראות והגדרות כלליות), התשס"א-2001 (ק"ת 6096, עמ' 658, תשס"א-1991 - ניתן למצוא בתקדין. 
4. החלטת הממונה, פטור להסדר כובל, פילסבורי ישראל בע"מ - אומני תעשיות פיצה בע"מ, 27.12.98-  ניתן להוריד מאתר הרשות להגבלים עסקיים – www.antitrust.gov.il
