תרגיל מס' 4 תשס"ד: הסכמי הפצה בלעדית – הגבלים עסקיים – ד"ר רייך – הצעה לפתרון
ניתוח תרגיל  

                                   אי תחולה-  סעיף (3)

הצדדים אינם מתחרים  --סעיף (1) 

יש הספקה סדירה של מוצר תחליפי – סעיף (2)

אף צד אינו מונופול (3)

אין  הפרת סעיף (4) (א- ה)

צריך לכלול בהסכם הגבלת זמן להסכם של 12 שנה מכסימום בהתאם ל סעיף (6)

חב' Glass Sentinel Inc. הינה חברה המאוגדת בפלורידה, ארה"ב, אשר פיתחה יריעות שקופות מיוחדות וכן חומרי הדבקה ייחודיים, שבאמצעותם ניתן למגן שמשות ולהביאן לעמידות גבוה מאד מול ניסיונות פריצה, 
שבירה וכדו'. אשר הוא יזם ישראלי, ששמע על הפיתוח המיוחד, והוא פנה לחברה האמריקאית בבקשה לקבל
 זכות להפצה בלעדית של מוצריה הנ"ל בישראל. 
לשם חתימת החוזה הוא הקים בארץ חברה בשם EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(מותר לפי),גלאס) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(2 ב),סנטינל) (EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(4),ישראל)) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(ד),ב)ע"מ בבעלותו (בהסכמת החברה האמריקאית). החברה האמריקאית שלחה לו טיוטת חוזה
2. (ב) (4)(ד) למכור טובין שבהסכם להפצה בלעדית תחת סימן מסחר או סימן שירות שהספק או המפיץ הוא בעלו או מורשה לשווק תחתיו טובין מאותו סוג, או תחת שם מסחרי של הספק או המפיץ; 

 שזה תוכנה:
גלאס סנטינל (ישראל) תמונה למפיצה הבלעדית של כל מוצרי Glass Sentinel Inc.   בתחום מיגון חלונות 
לבתים לכל שטח מדינת ישראל.
 היא תתחייב לרכוש EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(מותר ),בסכום) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(לפי 2),מינימאלי) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(ב 4  ב),של) 800,000 $ לשנה מן המוצרים הנ"ל לצורך הפצתם בישראל.
2. (ב) (4) (ב) לרכוש לכל הפחות כמות מסוימת של הטובין שבהסכם להפצה בלעדית; 

 כמו כן היא EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(מותר ),תתחייב) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(לפי 2 ),שלא) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(ב),לייצר), EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(1),לייבא) או לשווק מוצרים המתחרים במוצרי Glass Sentinel Inc. מכל מין וסוג. 
2. (ב)(1) התחייבות המפיץ כי הוא לא יתחרה בספק, ובכלל זה כי הוא לא ימכור טובין תחליפיים, לא יפיצם ולא ישמש כסוכן למכירתם; 

Glass Sentinel Inc  מצדה תתחייב שלא למכור את מוצריה בתחום מיגון החלונות הביתיים לכל גורם שהוא 
בישראל, באופן שלגלאס סנטינל (EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11( מותר שטח הסכם ),ישראל)) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(2  א ),תהיה) בלעדיות לשיווק בישראל.
(א) הסכם הפצה שבו מתחייב הספק למכור או לספק טובין לשם הפצה בשטח ההסכם למפיץ בלבד 
ואולם, החברה תצטרך EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(אסור ),להתחייב) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(2),שלא) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(ב  3 סיפא),למכור) את המוצרים הללו מחוץ לשטחי ישראל, בין במישרין ובין
 בעקיפין.--   מותר רק להימנע בלבד ולא....  

 גם אם יפנה לקוח מחו"ל לחברה בישראל יהיה אסור לה למכור לו, אלא יהיה עליה להפנות אותו
 למפיץ המורשה בארצו של הלקוח.
2. (ב)(3) התחייבות המפיץ להימנע מקידום מכירות פעיל של הטובין שבהסכם ההפצה מחוץ לשטח ההסכם, והתחייבותו כי לא יפתח סניף להפצת הטובין מחוץ לשטח ההסכם וכי לא יתקשר עם אדם לשם הפצת הטובין אל מחוץ לשטח ההסכם; ובלבד שאין בין המפיץ לספק הסכם לפיו יימנע המפיץ מלמכור את הטובין שבהסכם לצרכן המצוי מחוץ לשטח ההסכם
חב'  Glass Sentinel  כבר פתחה הליכים לרישום הפטנטים שלה גם בישראל, והיא תיתן במסגרת ההסכם לחברת גלאס סנטינל (ישראל) זכות שימוש בפטנטים הללו.
יש צורך להתאים ל הסכם זיכיון *

ברגע שיש הענקת פטנט ההסכם  נוגד את הסכם זכינות למשל  סייגים סעיף (3) שהוא מנוגד לסעיף 2(ב) (2) 

(3) ההסכם מונע מהזכיין לרכוש ממקור כלשהו טובין, למרות שהם המתאימים לדרישות האיכות שפירט בעל הזיכיון; 
* בעיה דומה להסכם רכישה תרגיל 3 – אין התייחסות מרצה 

  ואולם, מנכ"ל Glass Sentinel ביקש מאשר שייתן EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps12 \o\ad(\s\up 11(הגדרות),את) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps12 \o\ad(\s\up 11(8  1 ),התחייבותו) האישית EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(אסור ),בעל)

EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(הסכם),-)

EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(זיכיון סייגים),פה) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(3),שלא) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(5),לנסות) ולתקוף את תקיפות הפטנטים הנ"ל. 
כללים הגדרות(3) נעשה הסכם בכתב והוארך בעל פה-יראו אותו לתקופה שבה הוארך, כהסכם שנעשה בעל פה, ויחול האמור בפסקה(1). 

סייגים 3.(5) ההסכם מונע מהזכיין להעמיד לביקורת שיפוטית את תוקף הזכויות בידע המועבר מבעל הזיכיון לזכיין או בזכויות קניין רוחני אחרות; אין בהוראה זו כדי למנוע מבעל הזיכיון לסיים את הסכם הזכיינות, מקום שמוקנית לו זכות כזו על פי דין או הסכם; 

לבסוף, כלולה בטיוטת ההסכם הוראה EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(מותר לפי 2 ב),לפיה) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(4 ה),החברה) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(1),הישראלית) תתחייב ליזום מבצעי פרסום בעיתונות וברדיו למוצרים הללו, אבל החברה האמריקאית התחייבה להשתתף בשיעור של 30% מעלויות הפירסום הללו. 
4. (ב)(ה) לסייע בקידום מכירות הטובין שבהסכם להפצה בלעדית, לרבות באמצעות - 
(1) פרסומם;
אשר מתלבט האם להסכים לדרישות הללו. כמו כן, הוא מתלבט אם לא עדיף לו שלא להתחייב לרכוש מוצרים
 כלל מחב' Glass Sentinel, ובמקום זאת רק לתווך בינה לבין לקוחות פוטנציאליים בארץ, ולקבל על כך עמלת מכירה מ- Glass Sentinel. כך הוא לא יצטרך להחזיק מלאים ולהסתכן בכך שהוא ייתקע עם סחורה ששילם עבורה ולא מצליח למוכרה. 
לידיעתך : קיימת בארץ חברה המייצרת ומשווקת יריעות דומות לאלו של Glass Sentinel -- חב' אל-סורג 
בע"מ - אך אשר סיפר לך שיריעותיה עמידות הרבה פחות מול ניסיונות שבירה מאשר אלו של החברה 
האמריקאית. נכון להיום חברה זו שולטת ביותר מ-90% מהשוק, אך אשר מאמין שיוכל לחדור לחלקים
 גדולים של השוק בזכות מוצרו העדיף. התוכנית העסקית שלו מדברת על 20% נתח שוק תוך 12 חודשים,
 ו-30% או EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(נוגד ),יותר) EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(סעיף 3  5 ),תוך) 24 EQ \* jc2 \* "Font:David" \* hps16 \o\ad(\s\up 11(מאי תחולה),חודשים), מיום השקת המוצר.
3(5) חלקו של המפיץ בשוק המוצר יהיה, לאחר כריתת ההסכם להפצה בלעדית, 30% או יותר; 

