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תרגיל מס' 4: הסכמי הפצה בלעדית

חב' Glass Sentinel Inc. הינה חברה המאוגדת בפלורידה, ארה"ב, אשר פיתחה יריעות שקופות מיוחדות וכן חומרי הדבקה ייחודיים, שבאמצעותם ניתן למגן שמשות ולהביאן לעמידות גבוה מאד מול ניסיונות פריצה, שבירה וכדו'. אשר הוא יזם ישראלי, ששמע על הפיתוח המיוחד, והוא פנה לחברה האמריקאית בבקשה לקבל זכות להפצה בלעדית של מוצריה הנ"ל בישראל. לשם חתימת החוזה הוא הקים בארץ חברה בשם גלאס סנטינל (ישראל) בע"מ בבעלותו (בהסכמת החברה האמריקאית). החברה האמריקאית שלחה לו טיוטת חוזה שזה תוכנה:
גלאס סנטינל (ישראל) תמונה למפיצה הבלעדית של כל מוצרי Glass Sentinel Inc.   בתחום מיגון חלונות לבתים לכל שטח מדינת ישראל. היא תתחייב לרכוש בסכום מינימאלי של 800,000 $ לשנה מן המוצרים הנ"ל לצורך הפצתם בישראל. כמו כן היא תתחייב שלא לייצר, לייבא או לשווק מוצרים המתחרים במוצרי Glass Sentinel Inc. מכל מין וסוג. Glass Sentinel Inc.  מצדה תתחייב שלא למכור את מוצריה בתחום מיגון החלונות הביתיים לכל גורם שהוא בישראל, באופן שלגלאס סנטינל (ישראל) תהיה בלעדיות לשיווק בישראל. ואולם, החברה תצטרך להתחייב שלא למכור את המוצרים הללו מחוץ לשטחי ישראל, בין במישרין ובין בעקיפין. גם אם יפנה לקוח מחו"ל לחברה בישראל יהיה אסור לה למכור לו, אלא יהיה עליה להפנות אותו למפיץ המורשה בארצו של הלקוח. חב'  Glass Sentinel  כבר פתחה הליכים לרישום הפטנטים שלה גם בישראל, והיא תיתן במסגרת ההסכם לחברת גלאס סנטינל (ישראל) זכות שימוש בפטנטים הללו. ואולם, מנכ"ל Glass Sentinel ביקש מאשר שייתן את התחייבותו האישית בעל-פה שלא לנסות ולתקוף את תקיפות הפטנטים הנ"ל. לבסוף, כלולה בטיוטת ההסכם הוראה לפיה החברה הישראלית תתחייב ליזום מבצעי פרסום בעיתונות וברדיו למוצרים הללו, אבל החברה האמריקאית התחייבה להשתתף בשיעור של 30% מעלויות הפירסום הללו. 
אשר מתלבט האם להסכים לדרישות הללו. כמו כן, הוא מתלבט אם לא עדיף לו שלא להתחייב לרכוש מוצרים כלל מחב' Glass Sentinel, ובמקום זאת רק לתווך בינה לבין לקוחות פוטנציאליים בארץ, ולקבל על כך עמלת מכירה מ- Glass Sentinel. כך הוא לא יצטרך להחזיק מלאים ולהסתכן בכך שהוא ייתקע עם סחורה ששילם עבורה ולא מצליח למוכרה. 
לידיעתך : קיימת בארץ חברה המייצרת ומשווקת יריעות דומות לאלו של Glass Sentinel -- חב' אל-סורג בע"מ - אך אשר סיפר לך שיריעותיה עמידות הרבה פחות מול ניסיונות שבירה מאשר אלו של החברה האמריקאית. נכון להיום חברה זו שולטת ביותר מ-90% מהשוק, אך אשר מאמין שיוכל לחדור לחלקים גדולים של השוק בזכות מוצרו העדיף. התוכנית העסקית שלו מדברת על 20% נתח שוק תוך 12 חודשים, ו-30% או יותר תוך 24 חודשים, מיום השקת המוצר.
הנך משמש כיועץ המשפטי של אחת משתי החברות הללו, ומוטל עליך לנסח את הסכם המיזם המשותף הנ"ל. בין היתר עליך להקפיד שמרשתך לא תסתבך בהפרת דיני ההגבלים העסקיים, אשר עלולה לגרור הליכים פליליים כנגד מרשתך, או תביעות נזיקין. עליך לנסח חוזה מוסכם שיגן על הזכויות והאינטרסים של מרשתך באופן המירבי, תוך כיבוד החוק. את החוזה (בציון שם החברה שבחרת לייצג) עליך להגיש למרצה בליווי הסבר בכתב מדוע קבעת בו מה שקבעת, תוך הפנייה לאסמכתאות ומספרי הסעיפים הרלוונטיים. עליך להיות מוכן, כמו כן, להציג את החוזה ולהסביר אותו בפני הכיתה במהלך השיעורים הראשונים של סמסטר ב'. 
הנחיות:

1.
את העבודה יש להגיש כשהיא מודפסת, על חמישה עמודים לכל היותר, ברווח של שורה וחצי, גודל אות 12 לפחות [על-פי פונט David בלבד] ועם שוליים של 2.5 ס"מ מכל צדי העמוד.   

2.
תאריך הגשה: א' באדר תשס"ד (23.2.04).

3.
חל איסור חמור על שיתוף פעולה בין סטודנטים ביחס לכתיבת העבודות. תרגילים זהים, או דומים יתר על המידה בתוכנם, ייפסלו מחשש להעתקה. 
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