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שיעור 12
חוק המכר – השלמה מלפני שבועיים.

חשוב לזכור כי חוק המכר מחייב לפי ס' 38 וס' 39 את הקונה לבדוק את הסחורה מייד כשהסחורה מגיעה אליו (תוך זמן סביר). כי אם לא נבדק ולא הודיעו על פגם בסחורה, היבואן מאבד את הזכות לטעון לפגם הזה. הסעיף מוסיף קו עליון – בכל מקרה כעבור שנתיים (אלא אם נקבע משהו אחר בין הצדדים) היבואן מאבד זכות לטעון כי יש פגם בסחורה. 

הרעיון בסעיפים אלו הוא ליצור וודאות בסחר הבינלאומי. 

בפסיקה נאמר – כי ההתיישנות הנה מהותית ולא פרוצדורלית. רוב ההתיישנויות בחוק הנן פרוצדורליות, כלומר שאין אפשרות להגיש תביעה, אך הזכות הנה קיימת, כלומר – היא יכולה להיות טענת הגנה- ובעזרתה ניתן לעשות קיזוז (לדוג'). במקרה הזה ההתיישנות הנה מהותית כלומר לא ניתן לשלב אותה אפילו כטענת הגנה.

פס"ד דאטה לאב נ' פולק – חברה ישראלית, רכשה פדי גאזה, שהיו סטריליים, והיה סיפור בין הצדדים שהסחורה פגומה, וסוכם כי הוא יקבל סחורה נוספת במחיר חלקי. התשלום לא בוצע במלואו, והחברה הישראלית טענה כי לא ניתן היה לטעון לסטריליות של המוצר כי לא ניתן היה לפתוח שלה, והרוכש למעשה מעביר זאת הלאה ללקוחותיו. ביהמ"ש למרות שהוא מקבל את העיקרון כי במקרים אלו משך הזמן הסביר ארוך יותר, הוא לא מקבל את טענתה של החברה הישראלית, כי היה על החברה הישראלית לעשות בדיקה מדגמית, ולא ניתן להעלות את טענת הפגם מס' חודשים אחרי שהסחורה התקבלה.

יש לזכור כי החוק הנו דיספוזיטיבי, כלור ניתן להתנות על סעיף ההתיישנות בין הצדדים.

יישוב סכסוכים –
אפשרויות – בתי משפט, בוררויות 

בתי משפט – אם לא כותבים משהו אחר, אז ברור כי לבית משפט יש סמכות.

בוררויות- ניתן להסכים על זה בהסכם עצמו, או לאחר סכסוך מסכימים הצדדים ללכת לבוררות.

אם הצדדים הסכימו לאיזה בימ"ש ללכת, אז הולכים לאותו בימ"ש, אם לא....

יש סעיף שיפוט, ויש סעיף של בחירת הדין.

אם באים לקבוע מראש, אז עדיף לקבוע את ביהמ"ש של אותה מדינה (שלי). ניתן להחליט על פשרה של דין ובימ"ש של מדינה ניטרלית.

יש פסיקות של בימ"ש שאמרו שסעיף האומר – שרק בימ"ש מוסמך הנו בימ"ש בישראל – סעיף זה אין בו לשלול סמכות של בימ"ש אחר. אם רוצים ליצור ייחודיות יש לציין את זה בחוזה!

ברוב המקרים בהם נקבעו דין וסמכות שיפוט – זה יחייב. במקרים בהם ביהמ"ש יראה את הסעיף הזה כנוגד את תקנת הציבור הוא יפסול אותו.

פס"ד יונון נ' עזרא – תביעה של יוצאי עירק כנגד חברת הביטוח. היה יהודי מעיראק שרכש פוליסה מחברת ביטוח צרפתית, סמכות השיפוט היתה בעיראק. החברה נתבעה, וטענה כי סמכות השיפוט היא בעיראק בלבד. וגם החוק העיראקי הפקיע את הזכויות שלכל היהודים, ולכן במקרה כזה שזה נוגד את תקנת ציבור ביטל ביהמ"ש את סמכות השיפוט.

מתי כדאי להעדיף בוררות ומתי כדאי להעדיף בימ"ש?

לכל עסקה יש לבחון את מבחן מרב הזיקות, כאשר חריג לכך – אם הנתבע נמצא פיזית באזור של אותה מדינה אז לביהמ"ש יש יכולת לתפוס סמכות אליו (תקנה 500 לתקנות סדר דין אזרחי).

יש לבקש מביהמ"ש בכפוף לתקנה 500 להגיש מסמכים ללקוח הזר במדינה הזרה, ואם ביהמ"ש חושב שיש סמכות, אז מגישים זאת לצד הזר במדינה הזרה.

בוררות – מתי לבחור בוררות?

יש כמה יתרונות וחסרונות לבוררות – 

1. מהירות – ניתן לנהל ולסיים הליך בוררות תוך מס' חודשים, זה יכול להיות גם חיסרון לצד הנתבע, מבינת הזמן.

2. סודיות – עסקה ומערכת יחסים שאין עניין שייחשף בבימ"ש, עדיף ללכת לבוררות, תוך שמירה על סודיות העניין.
3. חיסרון – הליך שעולה יותר.
4. מומחיות – אם בוחרים בורר, אז בוחרים משהו או מוסד שידןע כי יש לו התמחות בתחום הספציפי. 
5. פסק בורר הרבה יותר חזק מפס"ד של בימ"ש, כי על פס"ד של בימ"ש ניתן לערער, לעומת פסק של בורר משניתן אין עליו ערעור. ניתן לפנות לבימ"ש לפסול את פסק הבורר בטענות מאוד מוגבלות – חרג מסמכות, פגיעה חמורה בכללי הצדק הטבעי, נוגד את תקנת הציבור
אמנה בינ"ל – אמנת ניו יורק, אמנה לאכיפת בוררויות, וכל מדינה מכירה בכך שניתן לאכוף פסק בוררות בכל אחת מאותן מדינות החתומות עליו.

מוסדות בוררות – 

ניתן לקבוע איש ספציפי שיהיה הבורר, או מנגנון שיקבע במקום הצדדים אם אין ביניהם הסכמה. יש מוסדות בינ"ל כמו ה ICC, שיש לו בית דין לבוררות. היתרון – יש נוהלי בוררות קבועים, יש תקנות סדרי דין של אותו המוסד, אשר נכתבו על בסיס ניסיון רב, ויש ארגון שצבר מוניטין בענייני מסחר בינ"ל, והוא ימנה מרשימותיו אנשים ראויים ומקצועיים לכל תחום. יש תעריף קבוע, לפי סכום התביעה.

מלבד זה הוקמו מרכזי בוררויות בעולם (ואנקובר, הונק קונג סינגפור..) אשר הקימו מרכזי בוררויות. גם בישראל זה הוקם – מרכז בוררויות עסקי, הפועל ליד לשכת המסחר הישראלי. 

אפשרות שלישית – גישור – Mediation 
פס"ד בעליון, פס"ד מדעני אווז הכסף – 

גם במצב שיש סעיף שיפוט הנותן סמכות שיפוט במדינה אחרת, גם במצב כזה ניתן להגיש בישראל או במדינה אחרת בקשה לסעדים זמניים כגון עיקול, בתיק זה הוגשה בקשה להטיל עיקול על הנכסים בישראל ע"י הצד האנגלי. כדי שכשיינתן פס"ד יהיה דרך לממש אותו בעזרת הנכסים המעוקלים. 

המבחן – 

אירוע 50%

שאלת חיבור 30% אקטואליה

מושגים 4 מתוך 5

חומר למבחן –
שעתיים וחצי – 

חומר בכיתה, הסכם גאט"ט 47 (חומר קריאה משבוע לשבוע)

הסכם סחר ארה"ב ישראל – באתר של משרד התעשיה והמסחר

חוק היטלי סחר

חוק המכר הבינ"ל – חוק החדש

חוק חובת מכרזים

תקנות חובת מכרזים העדפת תוצרת הארץ

מאמר – מדיפלומטיה למשפט

קיץ תשנ"ח – מועד ב'

שאלה 1 – 

1. האם יש סובסידיה? סעיף 15 בחוק היטלי סחר דן בהיטל משווה. הסעיף מגדיר מהי סובסידיה: ס'15 – מקבל תמיכה במישרין או בעקיפין מהממשלה. האם היצרן הגרמני מקבל סובסידיה מהממשלה? לא – הוא מקבל מחברות המשקאות. האם ניתן להגדיר זאת כקבלת סובסידיה בעקיפין? התשלום נגזר מחוק ממשלתי. הסובסידיה מגולגלת לצרכנים. ישראל חתומה על הסכם סובסידיה (חלק מהאמנות – ואנחנו לא אמורים להכיר נושא זה לעומק) לפי פס"ד לגבי ייבוא ברזל מאיטליה ולפי הסכם הסובסידיה לא מדובר באמנות. אם היינו מגיעים למסקנה שכן מדובר בסובסידיה היה ניתן להטיל היטל משווה עד למלוא שיעור הסובסידיה.

2. האם ניתן לדרוש היטל היצף? מקבלים 54DM לייצוא בלבד, כלומר, מוכרים ייצוא יותר בזול מהמחיר המקומי. 54 זהו שיעור ההיצף וניתן לבקש היטל בסכום זה. כדי להטיל היטל נתמך או היטל היצף י שלהוכיח נזק ממשי לתעשייה המקומית (במקרה זה: ירידה במכירות, ירידה בנתח שוק, ירידה ברווחים, יתכן ופיטורין) צריך להוכיח קשר סיבתי. האם ניתן להטיל היטל של 
100DM? לא יותר מ- 54. האם ניתן להטיל 254? אם נחליט שניתן להטיל היטל משווה (ס' 10 ב') ניתן להטיל עד לרמת המחירים בארץ, ולאפשר תחרות (כלל היטל מונע נזק). מאחר וקבענו שלא ניתן להטיל לפי ס' 10 ב' – רק עד 54.
3. הגבלה כמותית? יש התחייבות להימנע ממחירי היצף. ס' 10 ב' לא דן במגבלה כמותית.
4. לפי מקרה הטונה – האם ניתן לטעון לפגיעה באיכות הסביבה GATT ס' 20 G – עצירת הייבוא הכרחית להמשך המיחזור בארץ לצורך שמירה על בע"ח ואולי גם בני אדם.
יש לנתח אם עולות שאלות לפי המשפט הישראלי ודרכי פעולה אפשריות לפי כל מקור משפטי.

לא ברור למה קשורה האמירה שבהמשך ובכל זאת...

לעניין חקיקת משנה - התקנה חורגת מסמכות, הסעיף שמסמיך את השר להתקין תקנה לא קבע שניתן לחרוג מהמשפט הבינ"ל, ניתן לפרש שהסעיף מסמיך לקבוע תקנות בהתאם למשפט הבינ"ל ואם לא – חריגה מסמכות.

עסקת מכר CPT – מונח סחר אחיד מתוך INCOTERMS שמפרסמת לשכת סחר בינ"ל. המוכר לקח על עצמו שהמחיר כולל הובלה ליעד מוסכם אך לא ביטוח והסיכון עובר בנקודת המסירה של הסחורה לרשות המוביל – מתאים לכל צורות ההובלה.


עמוד 4


