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עובדות:

פלסטיק הגליל בע"מ הינה חברה לייצור מוצרי פלסטיק שונים השייכת לאחד מקיבוצי הגליל. החברה פעלה עד כה בהצלחה בשוק המקומי והחלה לאחרונה להתענין בכניסה לשוקי חוץ.

 .Saburu Motors Inc הינה חברה גדולה מטאיוואן העוסקת בייצור מכוניות. החברה עומדת לצאת במודל רכב חדיש ומהפכני בשם Fantasy שאיתו יש בדעתה לחדור לשוק המכוניות העולמי. סאבורו מחפשת קבלני משנה ברחבי העולם, ופלסטיק הגליל מנסה להשיג ממנה חוזה לייצור חלקי פלסטיק עבור המכונית הזו. הצדדים החלו זה עתה במגעים ראשוניים בענין זה. הרעיון הוא שפלסטיק הגליל תייצר בייצור המוני במפעלה שבקיבוץ חלקי פלסטיק מסויימים המיועדים לדפנותיה הפנימיות של המכונית. החלקים יורכבו למכוניות במפעל של סאבורו בטאיוואן. עבור פלסטיק הגליל זה יהיה חוזה גדול מאד אשר יהיה כרוך בהשקעות רבות מצדה במכונות וציוד לשם הקמת קו ייצור מתאים.

נקבעה פגישה ראשונה רצינית בהשתתפות יועצים משפטיים של שני הצדדים. מטרת הישיבה היא לנסות ולהגיע להסכמה באשר לעיקרי ההסכם, דהיינו עקרונות בסיסיים ראשוניים אשר בהתבסס עליהם ניתן יהיה מאוחר יותר לנסח חוזה מכר מפורט. הצדדים אינם מכירים עדיין זה את זה, וקיימת הרבה זהירות ואפילו חשדנות באויר. הנקודות שהצדדים מעוניינים לדון בהן הן נושאים כמו תנאי התשלום והאספקה, מי ישא בסיכונים הכרוכים בתובלה הימית, ואלו בטחונות ינתנו לפלסטיק הגליל ביחס לתשלום התמורה ולסאבורו ביחס לאיכות המוצרים.

מטלה:

הינך עורך\ת הדין של אחד הצדדים. עליך לנסח טיוטת הסכם המייצגת את עמדת הפתיחה של הלקוח שלך בנושאים החשובים ביותר. היה\י מודע\ת לדרישות שהינן הכרחיות עבור מרשתך, אלה שהיה טוב אם היו מתקבלות, ואלה שהוכנסו אך ורק כדי שיהיה על מה "לוותר". אלו תנאים חלופיים תהיה מרשתך מוכנה לקבל במקום התנאים שדרשת? תכין\י איסטרטגיה של מו"מ.
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