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שיעור קודם בוטל בגלל פורים
תמונת מצב על הסחר העולמי כיום
המטרה המוצהרת של המגמה לאינטגרציה כלכלית היא לאפשר גם למדינות חלשות יותר להצטרף לסחר העולמי. ואולם בפועל מסתבר שדווקא המדינות החזקות יותר נהנות יותר מיתרונות הסחר הגלובלי מאשר המדינות המתפתחות. 
בשנת 1991, ועידת סחר בקטאר העמידה במרכז הדיון את הכנסת המדינות המתפתחות לשוק העולמי:

ליברליזציה של סחר במוצרים חקלאיים וטקסטיל. כאשר למדינות המתפתחות יש יתרון משמעותי בייצור של סחורות אלו, אולם המדינות המפותחות חוסמות את הכניסה שלהם. תאריך היעד היה פסגת הסחר בקנקון במקסיקו ב-2003, שם היו אמורים להגיע להסכמות קונקרטיות. אולם הצדדים לא הצליחו להגיע להסכמה והועידה התפוצצה. תאריך היעד החדש הוא הונג-קונג 2005.
המדינות המערביות יכולות להפחית מכסים, לעודד מעבר של תעשיינים לייצור במדינות המתפתחות, מתן מענקים ישירים, ולפתוח את שוק ההגירה. המצב כיום הוא דווקא שהאינטגרציה הכלכלית מחלקת את העולם.
הסכם ה- GATT 1947

ס' II:
כל מדינה במסגרת מו"מ הסכימה לשיעורי מכס מסוימים על קבוצה ארוכה של מוצרים, ולכן הפקידה בידי ה-WTO את הכבילות שלה בכל תחום. המסמך מכיל רשימה של תעריפי מכס לפי קוד מוצר ותיאורו. [יש לציין כי מניפולציה בהגדרה של מוצר יכולה להחריג אותו מההגדרות שהמדינות נתנו בכבילה]
במקור, מו"מ התנהג באמצעות עקרון ההדדיות - כל מדינה תפחית מכס על המוצרים שחשובים למדינה השניה בתמורה לפעולה דומה מצידה. וגם כאשר היו מספר מדינות אז היו מציעים הצעה נפרדת לכל מדינה. אולם כיום מספר המדינות החברות ב-WTO גדל מאוד, ולכן מו"מ נעשה ע"י קואליציות של מדינות ועבור קבוצות של מוצרים במקום אחד על אחד. 
מה משמעות הכבילות במשפט הישראלי?
יבואן מבקש להכניס את מוצריו לקטיגוריה שמתאימה לו בתעריף המכס, כאשר למוכס הקטגוריה היקרה כמובן יותר מתאימה.
Nix v. Hadon, 149 US 304 - ספר המכס האמריקני קבע שיעור מכס על ירקות (10% מערכם), אולם פירות היו פטורים ממכס. התגלע סכסוך בנוגע לטיבה של עגבניה כירק או פרי. מבחינה בוטנית העגבניה היא פרי, בעוד הציבור מזהה אותה כירק. 
ע"א 5644/94 מאנקו ייבוא ושיווק מזון בע"מ נ' מד"י - ויכוח לגבי שום, כאשר תעריף אחד היה לשום מיובש והשני לשום טרי.
הערכת מכסים
הסכם ה- Customs Valuation Code קובע דרכים להערכת סחורות. 

ערך העסקה, מוצרים דומים או זהים שייובאו למדינה, או לפי "רווח מחושב" - נתוני היצרן, עלויות ייצור וכדומה. 
הפרת הכבילה מזכה את המדינה הנפגעת בזכות פניה לערכאות השיפוט של ה-WTO. 

ס' I:
עוסק בשוויון הזדמנויות בין החברות בהסכם. כל הטבה שמדינה מסוימת נותנת, היא חייבת להעניק אותה כלפי כל המדינות החברות בארגון. 

כיוון שהסכם ה-GATT מיועד ליצור ליברליזציה רבת משתתפים בין המדינות החברות, השאיפה היא לאחידות גלובלית ולא ל"בריתות-מכס" בין מדינות בודדות. 

עקרון ה-MFN (Most Favoured Nation) יכול ליצור קשיים במו"מ שהתנהלו בין מדינות ביחס להפחתת שיעורי המכס. לאחר שבעבר מו"מ התנהל בעבר תוך הקפדה על עקרון ההדדיות, מתן ההטבה באופן גורף לכל המדינות גרם לאיבוד יכולת מו"מ כלפיהן. בעקבות בעיות כאלה השתנתה שיטת המו"מ.
כן הסעיף מפריע למתן העדפות למדינות שמבקשים לעודד - כגון מדינות מתפתחות. 

גם מסעיף זה ניתן להתחמק באמצעות הגדרה מתחכמת של המוצר. 

דוגמה: ב-1904 בין גרמניה לשוויץ היתה הסכמה כי כאשר אחת מהן תעניק הטבת סחר למדינה שלישית, היא תינתן גם לשניה. הגרמנים הגדירו בקר כ"בקר שגדל לפחות 300 מטר מעל פני הים, ולפחות חודש בשנה הוא רועה בנקודה שנמצאת 800 מטר מעל פני הים" כדי שרק הבקר השוויצרי יהנה מהטבת המכס.
אחת השאלות הבסיסיות בדיוני ה-WTO היא כיצד להגדיר את המוצר. גם בנושא זה יש קודקס המיועד לסייע בהגדרה אחידה של מוצרים. 
Spanish Coffee (Complaint by Brazil), GATT, BISD 28 Supp. 103 (1982) - ספרד היא יצרנית גדולה של קפה, ולכן הטילה מכסים על התוצרת האיכותית של קפה. ברזיל כיצואנית של קפה איכותי לא יכלה להתחרות מול היצרנים של קפה זול. ולכן הגישה תביעה.
האם הפיצול הוא מלאכותי, וכל קפה הוא אותו קפה. הוא שהקפה האיכותי (מסוג ערביקה או רובסטה) הוא מוצר אחר ולכן יש כאן אפליה זהה כלפי כל המדינות.

ערכאת השיפוט  של ה-GATT החליט שהשור הוא שוק של קפה, ואין הבחנה בין הסוגים השונים, וחייב את ספרד לתקן את החקיקה הפנימית שלה.
חריגים
ס' 24 ל-GATT קובע כי כאשר למדינה יש מערכת של הסכמי סחר חופשי עם מדינות אחרות, היא תהייה פטורה מהוראת ס' 1. המשמעות של הסכם סחר חופשי הוא ביטול מוחלט של המכסים בין המדינות השותפות להסכם. מערכת מתוחכמת יותר של הסכם סחר חופשי כולל גם ביטול של המכסים בין המדינות השותפות, וגם הסכמה על שיעורי מכס מתואמים כלפי צדדים שלישיים. ההגדרה כוללת הגבלה של "כללי מקור" כדי שלא יעבירו מוצרים דרך מדינה שיש איתה הסכם סחר חופשי כדי לחסוך את המכס. 
חריג נוסף מאפשר מתן העדפות למדינות מתפתחות, והוא נמצא כיום על סדר היום כדי לחזק את כוחו.

ס' 20 ל-GATT מדבר על אפשרות של מדינות להפר את הוראות ה-GATT כאשר החריגה משרתת, למשל, אינטרסים סביבתיים.
ס' III
The products of the territory of any contracting party imported into the territory of any other contracting party shall not be subject, directly or indirectly, to internal taxes or other internal charges of any kind in excess of those applied, directly or indirectly, to like domestic products. Moreover, no contracting party shall otherwise apply internal taxes or other internal charges to imported or domestic products in a manner contrary to the principles set forth in paragraph 1.*

מגביל את השימוש של המדינות במיסי קניה או מיסים אחרים כדי להגן על המוצרים המקומיים. מיסי קניה חייבים להיות זהים כאשר מדובר באותו מוצר.
Japan: Taxes on Alcoholic Beverages: AB-1996-2 WT/DS8/AB/R - נקבעו מיסי קניה נמוכים על יין יפני מסורתי, וגבוהים על משקאות חריפים תוצרת חוץ כמו וודקה, וויסקי וכד'.
ביהמ"ש עסק במטרה של ס' III, ואמר כי המטרה היא למנוע מצב שבו מדינה תעשה שימוש במיסים כדי להגן על התעשייה המקומית ולהבטיח תחרות שווה בשוק המקומי בין מוצרים מיובאים למוצרים מקומיים. 

פרשנות ראשונה, מבוססת על הפסקה הראשונה של ס' III2: כאשר המיסוי המקומי שהוטל על מוצר מיובא גבוהה מזה שמוטל עלך מוצר מקומי דומה. ביהמ"ש אמר כי יש לבחון את הפרמטרים הבאים:
· תכונות המוצר (למשל אחוז האלכוהול וההרכב הפיזיקלי היסודי במשקה למשל). 
· השימושים של המוצר בשוק מסוים

· הטעמים וההרגלים של הצרכנים

· טבעו ואיכותו של המוצר
פרשנות שניה, יכולה להיות מבוססת על הפסקה השניה בסעיף, הקובעת שלושה מבחנים מצטברים להפרה:

· המוצר המיובא והמוצר המקומי הינם בתחרות ישירה או שהם מוצרים חלופיים. בודקים את הגמישות הצולבת של עקומות הביקוש וההיצע: מה יקרה למוצר אחד כאשר מחיר המוצר האחר יעלה.  
מבחן זה מתעלם מהזהות הפיזיקלית של המוצרים (למשל קפה ותה כאשר הם משפיעים על המחירים אחד של השני). 

· יש הפרש משמעותי בין רמות המיסוי. 
· המתלונן צריך להראות שמטרת ההבדל במיסוי בין המוצרים היתה להקנות הגנה למוצר המקומי. תנאי זה אינו מופיע בפסקה הראשונה של הסעיף. בהמשל לתנאי השני, אומרים שאם יש פעם גדול בין שיעורי המיסים אז המטרה היא להגן על התוצרת המקומית.
ביהמ"ש בחן את המקרה לפי שתי האפשרויות, ובכל מקרה הגיע למסקנה שמדובר במוצר דומה וחייב את יפן להשוות את שיעורי המס. 

ס' III4:

כאשר מוצרים של מדינה אחת מיובאים למדינה אחרת, הם צריכים לקבל יחס שאינו נופל מזה שמקבלים המוצרים המקומיים, בכל הקשר של חקיקה המתיחסת למכירה, הצערה למכירה, רכישה, שיווק או שימוש. 

דוגמה: קוראה חייבה את שווק הבשר המיובא להיות מופרד מבשר מקומי - במקררים נפרדים בסופרמרקטים, או בחנויות בשר נפרדות. כאשר ארה"ב, אוסטרליה וקנדה תבעו את המדיניות הזו, ביהמ"ש של ה-GATT פסל את המדיניות הזו. 
לשבוע הבא: מס' 4 לסילבוס, את קריאת החובה (למעט החלק מ- Understanding the WTO). 
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