בס"ד   15/10/2002
דיני מחשבים ויזמות:
שעור מס' 1-

הקורס מחולק ל6, בחלק א' נדון ב:

מה זה יזמות עסקית? בעית הגדרת מיהו יזם?  מה אחריות המשפטית של היזם- חובות וז'? בעיית החוזים המקדמיים? ס' 12-14 לחוק חב' עוסקים בנושא.

מיהו יזם? יזם הוא אדם שפועל למען הקמת חב' טרם התאגדה ס'1 לחוק חב'. הבעיות בהגדרה זו:  1.מושגית- איך נטיל אח' על אדם על חב' שטרם התאגדה. איך ניתן לפעול בשם אדם/גוף שאיננו נולד. 2. מהי אותה פעולה שתקרא פעולה יזמית? האם די בפעולה טכנית? 3. האם עו"ד או רו"ח של חב' הם יזמים?  4 מה המחשבה שצריכה להיות לפעולה יזמית? 5. מתי מתחילה בדיוק יזמות ומתי היא מסתיימת האם ברגע שחב' קמה הוא יכול להמשיך להיות יזם של החב' או שהוא נקרא עובד של החב'?

מיהו יזם?

פרופסור גאוור- אי אפשר להגדיר יזם. יתרה אין זה ראוי להגדיר יזם כדי שאנשים לא ינסו להתחמק מההגדרה. יזם הוא הגדרה שש' שישב בדין הוא שיחליט האם מדובר ביזמות? אם כן מתי היא התחילה ומתי היא הסתיימה?

ש' באוון ג'ייד- הש' צריך להחליט ע"י כל שישמע מומחים מתחום העיסקי. כך שיזם זה לא הגדרה משפטית. כדי שנגדיר מישהו כיזם יש לשאול להביא עדים מתחום העסקים האם זה יזם. "המושג יזם לא מונח משפטי אלא מסחרי והוא מסכם זה רצף של מס' פעולות מסחריות שבאמצעותם קמה החלב' לבסוף". אך לא קובע מהי פעולה מסחרית, דבר שמותיר שק"ד רחב לבימ"ש.

פרו' פורקצ'יה- אינני יודע מיהו יזם אך אם חב' הייתה קיימת האם יכולתי לראות בו כאורגן. אם כן- מדובר ביזם.

פרו' גרוס- "מבחן הכוונה וההשלמה" צריך להתכוון לעשות פעולה יזמית ועשה את אותה פעולה.

כך שאם אדם התכוון להקים עסק והקים אותו הרי שהוא יזם.

ס' 1 לחוק חב' מגדיר "יזם"- "מי שעושה פעולה בשמה או במקומה של חב' שטרם התאגדה". "פעולה" מוגדרת- בין מעשה ובין ובמחדל, ובין לצד ג'. – לפי החוק ברגע שיש חב' אז אין מדובר כבר ביזם. הדבר מעורר קושי לאור השוואה לשיטות משפט שונות בהן למשל אם יש לי חב' ללא דירקטוריון זה עדיין נחשב פעולה  יזמית בחו"ל, אך לא כך בארץ. 

החוק עדיין לא קובע מהי פעולה יזמית.  פס"ד רוט 

קובע פעולות אופייניות של יזום: הקמת חב', בניית מודל עסקי, ניתוח עלויות ובדיקת כדאיות, קבוץ משקיעים, גיוס כוח אדם, ניסוח מסמכי יסוד.

יש מס' מודלים קלאסיים להקמת חב' הייטק: , 

. א. מודל OFFSHORE (יזמים-אוףשור-חב' בת בארה"ב- פתוח הידע שייך לאם חב' בת בישראל)

 היזמים מחזיקים בחב' והם בעלי מניות , האוףשור נמצאים בערי מקלט מס ששם הם פטורים ממס (אירלנד וכו'), החב' האם בארה"ב מחזיקה בחב' בת בארה"ב, והיא מפתחת תוכנה. החב' הייתה חב' טובה והוחלט לקנות את חב' אמריקאית מיליון דולר לבעלי חב' אמריקאית. באמריקה על הגשת המניות לא משלמים מס, שכן זו שיטה פרסונלית (ולא טריטוריאלית) כך שכל אדם שהוא תושב ישלם מס, ומי שלא תושב לא ישלם מס. בעלי המניות של חב' אמריקאית זה אוף שור שאיננו אמריקאי, כך שכסף באמריקה פטור ממס. ולכן מי שלא תושב ארה"ב לא משלם מס.  כמה מס משלם באוףשור? לא משלמים כי זה מדינה מקלט מס.  איך נעביר כסף לישראל? דרך הבנק. הכנסה חייבת במס אם התקבלה לראשונה בישראל. לפי פסיקה אם זה התקבל בחו"ל ואז בישראל, אז ההכנסה פטורה ממס. 

למה לא כולם עושים כך? רוב חב' הייטק כן עושות זאת. בנוסף כדי שמודל יהיה אמיתי יהיה אוףשור וצריך לתחזק העסק. בחב' סטארט אפ זה פשוט שכן אין מה לתחזק.

ב. מודל הולנדי

ג. חב' LLC  האמריקאית-

 כל אחד מבעלי המניות הם יזצים וכל אחד מקים חב' LLc    זו חב' ששקופה לצרכי מס- כך שאם היא מרוויחה כסף זה בעצם היזם מרוויח הכסף, כך שרווח יזם זה רווח חב'. כל יזם מחזיק LLC שמחזיק חב' נהול אמריקאית שלה יש חב' פתוח ישראלית. הרעיון שחב' נמכרת LLC הם לא אמריקאיים כלומר לא ישלמו מס היזמים

ד. מודל מכירת הקרביים-

על מכירת חב' משלמים יותר מ50% מס. IP- א. אנטרנט פרוטוקול  ב. קניין רוחני. בד"כ מוכרים IP של חב' שזה הקרביים (הפטנטים) ואז מפרקים חב' ומקבלים דיוודנד כך שלבסוף משלמים מס פחות מ-50%. 

חיסרון גדול במודל האוףשור- זה הניהול. 

פעולה נוספת שקשורה ליזמות- זה גיוסי  כספים- כאשר יש 3סבובי שקפים שלבים תאורטיים במהלך מיזם בהם מגייסים כספים: 1. שלב SEED זהו שלב הזרע, גיוס כסף ראשוני וזה למחקר ופתוח בד"כ 2. FIRSR ROUND – עלינו לדחוף המוצר קדימה, ולכן זהו שלב  קריטי לחב' שבו מטמיעים את המוצר בשוק. 3. SECOND FAGE  - צריך כסף נוסף כדי  לגדול.

2 שלבים נוספים שידונו בהם בהמשך הקורס: א. שלב ביניים – לפני שחב' מונפקת יש צורך לגייס כספים. ב. שלב נוסף- זהו שלב הנפקה, בו החב' הופכת לחב' ציבורית כדי לגייס כספים.

ממי מגייסים כספים?: א. השקעות פרטיות- למשל בנקים ב. השקעות ממשלתיות- קרנות, חממות וכו' כשמטרתן היא כספית. 3% ממה שמרויח בשנה א', שנה ב' 4%, ומשנה 7 7% מהרווח.  החיסרון הוא רב הן בשל כך, והן בגלל שממשלה יכולה להגביל אותך כך שלמשל מוצר לא ימכר בחו"ל בשל אינטרסים ממשלתיים.

איך מגייסים כספים? השלבים- ראשית כותבים תכנית עסקית, ואיך משקיע ירויח כסף, אתה משווק מוצר, הנהלה, שוק, אסטרטגיה.

אחרי שמשקיע קרא ורוצה להשקיע כסף, אז מסמך משפטי ראשון שנוצר הוא "טרםשיט" שם היזם ומשקיע מסכימים על עקרונות של השקעה, ורוצים לחתום חוזה לבסוף, ובזמן מו"מ ניתנת למשקיע הזדמנות "בדיקת נאותות"דיוטיליג'נס - בודקים האם החב' נאותה. יש דיו טילג'נס חשבונאי, ויש משפטי.   

ואז ממשיכים לעשות "הסכם השקעה" שיש 6 חלקים: א. העיסקה- למשל כסף תמורת מניות ב. מצגי החב'- החב' מציגה מצגים, וזה החלק הארי בחוזה. וחב' מצהירה שהכל בתום לב ושתעמוד בהסכם. ג. תניה קלוזינג- כאשר חותמים הסכמי השקעה, אז 2 צדדים צריכים להשיג מסמכים לצד השני. בין חתימה עד שעושים קלוזינג לחוזה אז מנסים להשיג אישורים שבלעדיהם החוזה לא נגמר.  ד. התחייבויות אופרטיביות שלן חב'. ה. זכויות משקיעים. ו. מסמכים לחוזה וביניהם התקנון, טבלת בעלי מניות וכו'. 

יש 3 נקודות עיקריות בכל הסכם השקעה: א. סעיפי אנטי דלול. ב. בכורה בפרוק ג. זכויות שליטה ודיווח. 

סעיפי אנטי דילול:

מהו דילול ? מה משקיע ירצה ? 

משקיע שקנה ב10 דולר ואז נכנס משקיע נוסף וקנה מניות ב5 דולר. כרגע יש 15 דולר בקופה כך שאני שהשקעתי 10 "דוללתי". 

יש 3 סעיפים ידועים בהקשר דילול: 1. פול רצ'ה FULL RATCHT. 2. ממוצע משוקלל רחב   ויש ממוצע משוקלל צר 3. שלם כדי לשחק.
1. פול רצ'ה – 10 מניות ב10 דולר והוא 5 דולר10 מניות אז מפצים אותי ונותנים לי באופן מלא עוד10 מניות כך שגם אני שלמתי 5 דולר עבור מניה .  חיסרון גדול של פול רצ'ה שהוא מתעלם מכמה משקיע אחר שם בקופה שכן אם קנה משקיע ב' 10000 מניות ב5 דולר ואני 100 ב10 דולר ברור שלשני מגיע יותר זול.  

ממוצע משוקלל צר – 400 אלף מניות במחיר 10 דולר, משקיע אחר קנה 200 אלף דולר ב 5 דולר לפי  פול רצ'ה יש שווי, עושים ממוצע משוקלל חיבור הכפולות חלקי מספר מניות בחברה 600 אלף (400+200)= 3.8. וזה מקבל המשקיע כפיצוי.

ממוצע משוקלל רחב- לא5 בוחן אחד מול השני אלא מול כל חב' אם א' 400 מניות ב10. אז מסתכל על כל מניות חב' ומוסיף 400 + כמה יש מניות לחב' כך שכל משקיעים השקיעו מיליון דולר ומחלק המס מניות שיש לחב' שזה מיליון מניות. כמה אני שלמתי פלוס כמה סך כל אחרים שלמו חלקי סך כל מניות בחב'.

פייג' פליי- זה לרעת משקיע שכן אתה חייב לשלם כסף כדי לא להיות מדולל. זה כשמשקיע ממש רוצה לשים כסף ואתה ידך על העליונה.
